
 

 

 

 

 
� Entretien individuel approfondi, avec le conseiller en développement international de votre CCI, destiné à 

réaliser un pré-diagnostic export. L’objectif est d’évaluer ensemble les forces et faiblesses de l’entreprise, son 

aptitude à s’engager dans une démarche à l’exportation, et d’identifier les pistes de développement. 
 

� 4 jours de formation réalisés par des experts et spécialistes de terrain sur les thèmes : 

� L’export, comment s’y prendre ? 

� Comment bâtir une offre commerciale gagnante ? Prix export 

� Moyens de paiements et sécurisation des paiements – Change 

� Logistique – Règlementation - Douanes 
 

� Un crédit-temps de coaching / assistance opérationnelle auprès d’un consultant spécialisé en stratégie et 

gestion export. 
 

� Un « pack export » composé de : 

� Guide pratique de l’exportateur : méthodologie pour débuter à l’export  

� Carnet d’adresses : vos contacts pour réussir à l’international 

� Guide « contractualiser avec des partenaires commerciaux : éléments de base des contrats à l’export »  
 

� Un suivi approfondi et régulier sera assuré par votre CCI afin d’évaluer l’avancement du projet.  
 
 
 

Entreprises éligibles au programme Accession Export 
 

PME/TPE implantées en Midi-Pyrénées, répondant aux critères suivants : 
 

� occupant moins de 250 personnes,  

� réalisant un chiffre d'affaires annuel inférieur à 50 millions d'euros ou le total de son bilan annuel n'excédant pas 

43 millions d'euros, 

� du secteur de l'industrie, des services à l'industrie, de l'artisanat de production et de l'artisanat d'art, 

� en situation économique saine et bénéficiant d'au moins un bilan financier. 

� dont le chiffres d'affaires export est inférieur à 10 % du CA global 

ACCESSION EXPORT :  
Programme d’accompagnement des 
nouveaux exportateurs 

Contenu du programme 

Prix : 750 €  
subvention du Conseil Régional déduite 

Avec le soutien financier du Conseil Régional 

Condition d’éligibilité 



 

 

 

Bulletin d’inscription  
 
 
 

Je soussigné...................................................................... , en qualité de .....................................................  
 

� confirme l’inscription de la société  ....................................................................................................................  
 

Adresse   ............................................................................................................................................................................ 

Tél   ...........................................................................................     Fax   ........................................................................... 

E-mail ........................................................................................ 

N° SIRET ........................................... ....................................... 

Personne(s) qui participera(ont) ...........................................................................................  

                                                     ...........................................................................................  

� Je joints au présent bulletin d’inscription un chèque d’acompte* équivalent à 50 % du coût total 
Soit ..................375,00 € 
A l’ordre de ......CRCI Midi-Pyrénées 
 

Date.......................................................  A retourner à votre CCI : 
Signature et cachet de l’entreprise 
 
 
 

*En cas de désistement, cet acompte, correspondant à des dépenses engagées par la CRCI, lui restera définitivement acquis  

 
 
 

� Entretien individuel approfondi, avec le conseiller en développement international de votre CCI, destiné à réaliser un pré-
diagnostic export. L’objectif est d’évaluer ensemble les forces et faiblesses de l’entreprise, son aptitude à s’engager dans une 
démarche à l’exportation, et d’identifier les pistes de développement. 
 
� 4 jours de formation réalisés par des experts et spécialistes de terrain sur les thèmes : 

� L’export, comment s’y prendre ? 
� Comment bâtir une offre commerciale gagnante ? Prix export  
� Moyens de paiements et sécurisation des paiements – Change 
� Logistique – Règlementation - douanes 

 
� Un crédit-temps de coaching / assistance opérationnelle auprès d’un consultant spécialisé en stratégie et gestion export. 
 
� Un « pack export » composé de : 

� Guide pratique de l’exportateur : méthodologie pour débuter à l’export  
� Carnet d’adresses : vos contacts pour réussir à l’international 
� Guide « contractualiser avec des partenaires commerciaux : éléments de base des contrats à l’export »  

 
� Un suivi approfondi et régulier sera assuré par votre CCI afin d’évaluer l’avancement du projet.  

ACCESSION EXPORT :  
Programme d’accompagnement des 
nouveaux exportateurs 

Rappel du contenu du programme 

Avec le soutien financier du Conseil Régional 

Prix : 750 € subvention du Conseil Régional déduite 


